[bookmark: _GoBack]                                       债权融资需求表
	标题

	 湖北畅和竹业科技股份有限公司

	
	

	融资方式

	 □债权融资 □股权融资 
（银行贷款；中小企业私募债；金融租赁；P2P；其他）       

	拟融资额
（万元）
	
	资金使用年限
	　

	
	
	
	

	是否可提供抵押物

	□是    □否     

	
	

	是否接受担保
	□是    □否     

	可接受的最高融资成本（年利率） 
	□6%以下    □ 6%-9%   □ 9%-14%   □ 14%以上

	是否属于项目融资
	□是      □否   

	资金用途简述 （非项目融资）
	　（1000字以内）

	
	

	项目简介
（项目融资）
	项目概况:湖北畅和竹业科技股份有限公司主要产品为竹方料、户外竹板材、竹制成套楼梯扶手及竹青丝。本项目拟在阳新县建立50万亩毛竹基地，加工产业园300亩，利用阳新县现有30万亩基地进行品种改良与产业化栽培，提高毛竹产出量。项目建设年限为3年，自2014年4月至2017年5月结束。 

投资总额：本项目总投资为10亿元，其中建设投资9亿元，建设期利息3600万元，铺底流动资金6000万元。建设投资中包括产业园区建设44560万元，50万亩毛竹基地建设45500万元。

效益分析:1.项目达产后，新增销售收入10.5亿元，新增利润总额3.1亿元，所得税1亿元，税后利润2.1亿元，创造就业岗位1200个，扶植农户8000户以上从事毛竹种植业，带动阳新周边地区竹农业共同致富，为竹农创收4亿元。
2.一是区域城乡经济一体化示范区，园区建成后将成为黄石阳新县休闲产业发展实验区的重要组成部分，利用区域旅游业在黄石市形成的比较优势，充分利用可先行的试验区平台，抢抓乡村休闲产业发展的市场先机，成为阳新县统筹城乡发展，实现区域城乡经济一体化的示范区；二是技术贡献，园区开发以技术创新和技术引进、新品种开发为依托，不但可以提高自身的技术水平，而且可谓周边地区的农民提供大量的技术示范与信息服务，为周边地区生态农业发展提供成熟可靠的高新技术，推动农业向高效、优质、高产、生态、安全方向发展；三是产品贡献，园区严格按既定的绿色环保的竹木家具产品生产技术标准和规范生产绿色环保产品，实现产品优质化、品牌化、规模化，增加市场占有额，向社会提供安全品质产品。




项目周期：项目建设年限为3年，自2014年4月至2017年5月结束。项目拟总体规划、分期实施、滚动发展。
2014年4月-2014年12月，一期项目建设，计划新建3万平方米
2015年1月-2015年12月，二期项目建设，计划新建8万平方米
2016年1月-2016年12月，三期项目建设，计划新建8万平方米
2014年12月一期项目投产，2015年12月二期项目投产，2017年5月全面投产。

风险预测：市场风险
项目的效益主要反映在销售量与价格上，因此市场风险是本项目可能面临的最大风险。对此，应加强毛竹高效林、毛竹粗加工产品，覆盖毛竹笋等标准化培育技术的推广、产品销售的营销策划和管理，制定合理的产品价格政策，扩大产品市场份额；同时提高产品质量，降低生产成本，增强市场竞争力。



　

	企业简介
	企业发展阶段
	□种子期 □初创期 □成长期 □成熟期  □重组期

	
	企业的相关资质
	□高新技术企业 □瞪羚企业 □“3551”/百人计划/千人计划

	
	简要介绍企业发展历程与现状
	   湖北畅和竹业科技股份有限公司，是一家专业生产竹制产品的大型农业龙头企业，座落在风景秀丽的黄石市枫林镇。公司占地300余亩，厂房面积18万平方米，注册资金5000万元。在全球倡导低碳环保、生态节能的大背景下，以“基地+农户+公司”的模式，将在黄石打造一条全省最大的以竹代木产业链。改造绿化荒山50万亩，引进目前全国领先的毛竹深加工技术，年设计加工毛竹50万吨。主要生产普竹板材和香竹板材，年产量达20万立方米，产品可广泛用于装饰、建筑、家居市政绿化等领域，广泛替代木材、钢材和塑料制品。公司已形成了非常完善的国内外销售网络，客户遍布全国及欧美、中东、澳洲等地区，户外系列，家居系列，地板系列已通过欧盟认证，各项性能指标均已通过相关部门检测、认证。确保了产品的高品质、高质量。部门检测、认证。确保了产品的高品质、高质量。
  湖北畅和竹业科技股份有限公司，将始终遵循“客户第一，质量第一”的创业理念，不断创新，勇于实践，通过全体员工的的共同努力，使“畅和”品牌成为行业的知名品牌，让“畅和”产品走进千家万户，走向世界。


	产品简介

	　公司主要经营竹方料、竹板材和成套扶手、绿色家具等，农林产品研发及相关技术咨询服务，毛竹及果树种植、低产林改造；销售门窗、竹制品、家具、地板、竹方料、新型建筑装饰材料、粘合剂、卫浴设备、五金交电、水暖器材；室内外装潢工程的设计、施工、维修。

	行业与竞争状况
	所处行业       科技创新行业（以竹代木新型材料产业）

	
	所处技术领域    科技创新

	
	行业与竞争状况分析
	  由于木材市场的相对平淡，以竹代木，甚至以竹代钢的途径开拓得越来越宽。建筑业中的铸模板、竹合板，装修中的竹地板等，由前两年的崭露头角，到目前在各自领域已经被派上了大用场。所有这些，都大大加强了对毛竹的需求量。竹子产区的竹生产加工业迅猛发展，竹凉席、竹筷、竹家具、竹器皿、竹工艺品、竹玩具、竹珠垫等等，使得用竹量剧增。巨大的毛竹加工能力，使得上虞自产的毛竹已经不能满足生产，每年还须从外省收购大量的毛竹，这使得毛竹供应及销售速度都被刺激起来。
      并且崇尚自然、返璞归真的时尚也使城镇居民将消费目光逐步转向了自然本色、清新高雅、不易变形、防潮防腐、硬度较强、不起霉斑的毛竹。毛竹的这些优越性，使得不少城里人将其广“植”居室，竹床、竹椅、竹书橱、竹墙板、竹地板、竹碗等等，置身室内，林间毛竹的自然风韵便扑面而来。如此众多的毛竹走进千家万户，自然也强有力地促进了对毛竹的需求。
为保护生态环境、充分利用有限资源，国家鼓励以竹代木，以竹代塑、以竹代钢，竹制品的应用越来越广泛。另一方面，由于自然清香的竹木具有天然保健功能，国内竹制品需求量增长较快，市场潜力巨大。例如，毛竹加工企业生的竹凉席、竹简等产品一直供不应求。有些加工产品，如竹筷、竹席等，甚至远销到欧、美及东南亚等国际市场，销售市场越来越广，毛竹收购价格也随之一路上扬，极大的拉动了毛竹产业的发展。因而，毛竹产业的市场发展前景十分广阔。
    湖北畅和竹业科技股份有限公司看中这一发展前景，决定开发以竹代木新型材料产业化项目。湖北畅和竹业科技股份有限公司拥有完美的销售网络、技术服务团队和销售平台，同时目标市场强劲，湖北省周边区域需求旺盛，带动种植和加工业稳定发展，发展规模种植和产品加工无销售风险。因此在销售流通领域具有非常强的竞争优势。 并且湖北畅和竹业科技股份有限公司，将始终遵循“客户第一，质量第一”的创业理念，不断创新，勇于实践，通过全体员工的的共同努力，使“畅和”品牌成为行业的知名品牌，让“畅和”产品走进千家万户，走向世界。




	团队介绍


	　主创始人信息

	
	姓名
	 熊建连
	性别
	男

	
	手机
	
	邮箱
	

	
	出生日期
	     年      月       日
	持股比例   %
	75%

	
	最高学历毕业院校
	
	最高学历
	
	专业
	

	
	主要工作/创业经历
	董事长兼总经理

	
	核心成员信息

	高管1
	姓名 竺灵钧
	职务 董事
	学历
	专业

	
	主要工作经历：

	
	是否: □创始团队成员  □股东  □外聘高管   □其他             （可多选）  
主管业务                  

	高管2
	姓名  许姣燕
	职务 监事
	学历
	专业

	
	主要工作经历：

	
	是否: □创始团队成员  □股东  □外聘高管   □其他             （可多选）  
主管业务                  

	高管3
	姓名 朱锡坤
	职务 高级工程师
	学历
	专业

	
	主要工作经历：

	
	是否: □创始团队成员  □股东  □外聘高管   □其他             （可多选）  
主管业务                  

	发展战略

	（1000字以内）

	财务分析与预测

	项目寿命期内企事企业的财务可持续性评价，是对整个企业的财务质量及其持续能力的整体评价，通过分析企业的整个财务计划现金流量情况，资产负债结构及流动状况，分析企业的财务可秩序性，发现企业的资金负债结构，财务变现能力均较理想。通过盈亏平衡的计算结果，项目投产后年产量只要达到设计能力的65%，企业就可保本，可见项目具有较强的抗风险能力。销售收入的变化对内部收益率纪投资回收期影响最大，因此，企业应做好应对价格下滑及原材料价格上涨作好充分准备，制定相应的措施。根据财务各方面的分析，财务净现值（IC=10%）税后为94990万元，大于0；财务内部收益率税后为16%，大于基准收益率8%；投资回收期税后为6.4年，较短。表明项目的盈利能力较好，风险较小，项目在财务评价上可行。

	挂牌状况
	□未挂牌  □新三板挂牌准备中  □四板挂牌  □新三板挂牌  □其它

	上年度财务指标（所有指标均显示下拉菜单）
	营业收入
	（下拉菜单）

	
	净利润
	（下拉菜单）

	
	总资产
	（下拉菜单）

	
	毛利率
	（下拉菜单）

	
	资产负债率
	（下拉菜单）

	是否有过融资经历

	□是    □否     

	（若有过融资经历）请简要描述融资经历
（选填项）
	（1000字以内）

	融资需求有效期

	（下拉菜单选择时间）

	是否申请线下对接

	□是    □否     

	建议上传的资料
	企业财务报表及纳税申报表；企业近期人行征信报告；







股权融资需求表
	标题

	 （20字以内） 


	融资方式

	 □债权融资 □股权融资 
（下拉菜单：天使投资人；VC/PE；股权众筹；其它）          

	
	

	拟融资额
（万元）
	　
　

	是否属于项目融资
	□是      □否   

	资金用途简述 （非项目融资）
	　（1000字以内）

	
	

	项目简介
（项目融资）
	项目概况/投资总额/效益分析/项目周期/风险预测
　（3000字以内）

	企业简介
	企业发展阶段
	□种子期 □初创期 □成长期 □成熟期  □重组期

	
	企业的相关资质
	□高新技术企业 □瞪羚企业 □“3551”/百人计划/千人计划

	
	简要介绍企业发展历程与现状
	（1000字以内）

	产品简介

	　（1000字以内）

	行业与竞争状况
	所处行业

	
	所处技术领域

	
	行业与竞争状况分析
	（1000字以内）

	团队介绍


	　主创始人信息

	
	姓名
	
	性别
	

	
	手机

	
	邮箱
	

	
	出生年月
	
年 月  日
	持股比例   %
	

	
	最高学历毕业院校
	
	最高学历
	
	专业
	

	
	主要工作/创业经历
	

	
	核心成员信息

	高管1
	姓名
	职务
	学历
	专业

	
	主要工作经历：

	
	是否: □创始团队成员  □股东  □外聘高管   □其他             （可多选）  
主管业务                  

	高管2
	姓名
	职务
	学历
	专业

	
	主要工作经历：

	
	是否: □创始团队成员  □股东  □外聘高管   □其他             （可多选）  
主管业务                  

	高管3
	姓名
	职务
	学历
	专业

	
	主要工作经历：

	
	是否: □创始团队成员  □股东  □外聘高管   □其他             （可多选）  
主管业务                  

	发展战略

	（1000字以内）

	财务分析与预测

	（1000字以内）

	挂牌状况
	□未挂牌  □新三板挂牌准备中  □四板挂牌  □新三板挂牌  □其它

	上年度财务指标（所有指标均显示下拉菜单）
	营业收入
	（下拉菜单）

	
	净利润
	（下拉菜单）

	
	总资产
	（下拉菜单）

	
	毛利率
	（下拉菜单）

	
	资产负债率
	（下拉菜单）

	是否有过融资经历

	□是    □否     

	（若有过融资经历）请简要描述融资经历
（选填项）
	（1000字以内）

	融资需求有效期

	（下拉菜单选择时间）

	是否申请线下对接

	□是    □否     

	建议上传的资料
	企业财务报表及纳税申报表； 










创业团队或个人融资需求表
	标题

	　（20字以内）

	拟融资额（万元）

	

	项目简介

	持有专利的数量
(可多选)
	□实用新型专利（ ）个  □发明专利（ ）个         □外观专利 （ ）个

	
	持有的技术所处的领域

	（下拉菜单技术领域分类）

	
	
项目概况/投资总额/效益分析/项目周期/风险预测


	团队介绍


	　主创始人信息

	
	姓名
	
	性别
	

	
	手机

	
	邮箱
	

	
	出生年月
	
年 月  日
	持股比例   %
	

	
	最高学历毕业院校
	
	最高学历
	
	专业

	
	主要工作/创业经历
	

	
	核心成员信息

	核心成员1
	姓名
	学历
	专业

	
	主要工作经历：

	核心成员2
	姓名
	学历
	专业

	
	主要工作经历：

	核心成员3
	姓名
	学历
	专业

	
	主要工作经历：

	是否有过融资经历

	□是    □否     

	持有的技术所处的领域

	（下拉菜单技术领域分类）

	荣誉资质
（选填）
	（不超过1000字）

	融资需求有效期

	（下拉菜单选择时间）

	是否申请线下对接

	□是    □否     



